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新產品簡介
本計畫建立公開透明禮車租賃平台，客戶可利用平台

清楚了解各式樣車價格，透過平台直接訂購服務；平

台端收到顧客訊息後可迅速與司機端媒合，建立司機

派工單訂單，達到共享經濟效用。

計畫創新重點
本計畫係完成資訊共享平台，司機及乘客皆可透過平

台搜尋資訊及接案，現況禮車司機以電話方式接案，

平台建立即是接案模式一大邁進，另乘客亦可透過平

台搜尋需求及進行司機服務評價，提供後續使用者建

議，與現有乘客僅能單方面接受司機服務流程相異。

研發成果及衍生效益
依據內政部主計處統計民國 103年結婚對數約

149,287對新人，以現況禮車出租服務一日 3小時約

需 5,000元計算，保守估計約 20%新人有待定高級

禮車之需求，每年禮車出租服務產值約達 1.5億元，

評估本計畫完成後預期約可搶佔 20%市場規模，故

未來本平台建置完成後預期效益將達 3,000萬。

專案執行重要心得 
季維公司擁有公共運輸運具管理及營運規畫經驗，包

含市區公車、國道客運、計程車等公共運輸工具，並

執行過全台縣市地方政府運輸規劃相關案例，近期更

執行大型活動及節慶活動相關交通規劃案，其目的係

瞭解民眾想法並教育民眾搭乘公共運輸綠運具概念，

即從民眾生活中的「行」概念出發，設計適合民眾的

運具模式。而本計畫會生成原因，係因為公司同仁在

婚宴過程中發現禮車服務缺口部分，資訊不透明訂車

不方便等情形，故在處理民行的專業上何不自己來改

善服務缺口，才有本計畫的誕生。

研發過程中與技轉廠商的溝通及反應現實的情形下，

多次修正平台的撰寫及美工，以符合最適合顧客的訂

車方式，並參考經濟共享平台網站的相關案例，交互

討論產生真的適合新人的禮車平台訂購服務。司機也

可透過平台共享經濟創造額外的服務價值，呈現正向

循環的情形，本公司研發過程也配合司機實際測試，

畢竟每個人只有一次婚禮，對新人來說婚禮即是人生

中非常重要的一天，當日新郎新娘即是主角，司機服

務必須滿足新人的各項要求，在設計平台過程中，常

有與現實考量的取捨及額外提供的服務項目。

計畫緣起
婚宴為臺灣人一生中最重要的禮俗之一，婚禮不僅是

新人重要日子，更是關於雙方家族締結之時段，故新

人無不兢兢業業處裡婚禮當日事宜，婚宴過程中除瑣

碎繁雜的流程外，迎娶用車輛亦為現況新人越來越在

意之選項。現況禮車租車資訊來源多來自親友經驗或

搜尋網路各別評價，缺少比價之諮詢平台，常有資訊

不對稱甚有受騙情形。另依據內政部主計處統計，臺

灣每年約產生 15萬對新人，且東方人傳統喜歡挑選

農民曆中吉日進行訂娶作業，故喜宴活動類似交通特

性具有尖峰集中之特性，新人於訂車過程常因無多餘

供給造成訂車不便無法選擇適合自己之需求。另現況

禮車出租司機多以個體戶方式接案，無整合之系統平

台，不難發現該產業存在許多管理整合之問題有待改

善。

本公司一直以來接專注於交通運輸上

的突破與創新，希冀透過全體員工對

環境的熱情，能夠改善目前台灣交通

運輸產業環境的提升。因此本公司預

期於成立初期透過承接運輸規劃相關

專案作為主要營利來源，並同時觀察

產業脈動開發不一樣的營收來源，本

計畫為目前本公司醞釀的重要商品，

期待未來可以進一步將本產品的應用

延伸到不同的運輸需求，提升運輸產

業的水準。
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