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多用途護目眼鏡暨保健加值服務整合計畫

斌視企業股份有限公司

計畫緣起

本公司於鏡片領域具備多年研發經歷許多項核心技術，對

於某些需要大量使用眼力之工作者，例如目前高科技產業

中，在面板產業的製造流程中負責檢查亮點、瑕疵等等的

作業員，為了提高工作效率、降低錯誤發生率及維護眼睛

健康，針對這些問題，希望提供解決一套整合的方案，幫

助這些工作者在健康及產能上有正向的改善。

新產品簡介
一、本公司具備多年鏡片製造核心技術，以轉型服務為導

向，提供一種新的服務。公司希望扮演的不只是製造

商的角色，除了生產各式功能及品質優良的鏡片外，

也希望整合其他業者，於銷售前評估顧客的需求，提

供客製化的鏡片規格；於銷售後持續追蹤顧客的使用

狀況，並協助改善，以一套完整的整合式服務來為顧

客創造更多的價值。

二、以主動出擊為原則，出訪需要接受視光學檢驗的人

群，將驗光搭配行動載具，配合專業的驗光師及檢測

設備，將服務觸角往外延伸，不再只是傳統的門市服

務。

公司小檔案

成立日期：75.06.17

負責人：王錦和

資本額：29800千元

員工人數：35人

經營理念：誠、正、信、實

本案合作之技轉單位：

一網科技科技管理顧問有限公司
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計畫創新重點

一、以行動載具搭配光學驗光儀器及專業人員，

至各公家機關對需要進行視光學校正需求的

人員進行檢驗。 

二、將資料即時輸入到資料庫系統進行建檔，並

提供受測者進行後續追蹤處理。

三、建立的資料提供給工廠進行眼鏡的製作，根

據數值得出的結果，進行鏡片及鐘框的最佳

化處理，最後再將得出的成品提供到消費者

的手上。

研發成果及衍生效益

本計畫商品化後，預估未來3年之營業收入

項          目 第一年度 第二年度 第三年度

預估年銷售
量(組)

1,750 2,300 2,800

產 品 單 價
(NT$/組)

NT$2,500 NT$2,500 NT$2,500

預 估 年 度
銷 售 金 額
(NT$)

700組x2500元
=NT$1,750,000

920組x2500元
=NT$2,300,000

1120組x2500元
=NT$2,800,000

專案執行重要心得

專案執行初期，遇到相當多的挑戰。例如到其他

公司進行驗光，一開始遭到其他公司反彈，質疑

我們的公正性及目的。有賴公司長期耕耘及誠

意，才化解其他公司的戒心。

執行中期，因為視光學檢驗是相當繁雜且細緻的

工作，驗光過程花費相當多時間，造成受測者沒

有耐心檢驗完畢。一再改進、精簡，就是為了要

達到更快、更精準的作業流程。分析、檢驗，提

出有效的數值，以達到整個檢驗流程具有實質的

效益，目的就是為了產生價值，實際幫助公司成

功將產業推向客製化、服務化。


